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Conseiller en optimisation de projet immobilier H/F
REF 42

· Type de contrat : Mandataire (indépendant)
· Localisation : Toulouse, centre-ville 

Vous
Vous êtes empathique, engagé.e et rigoureux.se ?
Vous avez le sens de l'écoute et du conseil ?
Vous possédez une expérience significative dans la vente immobilière ?

Nous
RHESO.TECH est un cabinet de recrutement spécialisé basé à Toulouse, Compans Caffarelli. Nous accompagnons les entreprises dans leurs projets de recrutement. Nos valeurs :  l'humain, la confiance et la transparence.

La Société
Vous ne rejoindrez pas une simple agence immobilière mais une agence conseil, d’un nouveau genre !

Sur le même site, sont regroupées une agence immobilière, une agence en optimisation développement du patrimoine, de promotion immobilière, de financement, d’assurance, de veille successorale, de comptabilité, de construction et rénovation, et de formation dans ces multiples domaines.

Cette synergie, complémentée par une méthode d’analyse performante permet d’apporter des solutions pour tous les projets clients : acquisition, vente, investissement ancien, neuf, crédit, assurance, réduction d’impôts, transmission, succession, création d’entreprise.
Le but est d’optimiser tous les projets, en appliquant l’ensemble des règles de droits des sociétés, bancaires, fiscales, matrimoniales, patrimoniales, urbanistiques, immobilières, comptables, et de construction. 
Leur seul objectif : amener le maximum de pertinence pour le développement des projets de vie de leurs clients.

Le siège est basé au Nord de Toulouse et une agence Toulouse Centre est en prévision pour décembre.

Si vous postulez, vous rejoindrez une société en développement constant et avec un esprit d’équipe fort. Vous oublierez les codes vestimentaires stricts et votre créativité y sera valorisée. 

Missions 
· Rechercher des biens à vendre,
· Entrer des mandats, 
· Assurer la promotion de ces biens auprès d’acquéreurs potentiels,
· Effectuer des visites avec une clientèle ciblée,
· Suivre régulièrement les vendeurs et acquéreurs,
· Assurer la négociation jusqu'à la vente et le financement,
· Entrer en relation avec les notaires jusqu’à la signature définitive de l’acte,
· Participer activement à la vie de l’agence !

Mais aussi, cette équipe soudée et spécialisée étudie avec les vendeurs ou les investisseurs les caractéristiques de leur projet, les accompagne et met à leur disposition sa connaissance du marché local.
Vous bénéficierez d’un accompagnement et d’une formation hebdomadaire à leurs méthodes et à l’ensemble des sujets, vous donnant toutes les clés pour apporter un service complet à vos clients.

Compétences nécessaires :
Vous avez une bonne aisance relationnelle et accordez une importance à votre épanouissement professionnel.
Vous savez allier rigueur professionnelle et souplesse. 
Vous êtes d’un naturel autonome, capable de prendre des initiatives et vous aimez les challenges.
Vous avez à cœur de conseiller vos clients.
Enfin, vous n’avez pas peur de manipuler des chiffres et lire une feuille d’impôts !

Agent immobilier ou négociateur expérimenté,
Niveau BAC +2 au minimum avec expérience significative de la vente,
Notions de droit appréciées,

Pour évaluer voter candidature il nous faudra votre CV incluant le détail de votre parcours, vos compétences et savoir-être. Des références seraient un plus.

Alors si vous êtes passionné.e de conseil, de patrimoine et d’immobilier, qu’attendez-vous pour postuler ?!
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